
Vertriebs-Apps, Webshops & PIM-System
B2B-Vertriebsplattform





Katalog

- Katalog- und Listenanzeige
-	 Artikel	suchen,	sortieren,	filtern	und	

auswählen
- Bestandsinformationen in Echtzeit
- Unterstützt mehrere Sprachen
-	 Kundenspezifische	Preise

App4Sales CMS

-	 Mit	dem	ERP-System	verknüpft
-	 Preislisten	aus	dem	ERP	verwenden
- Lookbooks gestalten
-	 Kundenfilter	einstellen

GPS-Standort

- Standort als Grundlage
- Kunden in der Nähe abrufen
- Wegbeschreibungen

Lookbook

-	 Lookbook	als	Katalog	verwenden
-	 Artikel	und	Artikelgruppen	verknüpfen
- Verschiedene Visualisierungsmöglichkeiten



Die Vertriebs-App für Ihren Außendienst

Mit der Vertriebs-App für mobile Geräte rufen Sie problemlos Ihren gesamten 

digitalen Katalog ab, registrieren neue Kunden, fügen Artikel zu einer Bestellung hinzu 

und lassen Kunden direkt unterschreiben. Einfach und zeitsparend.

Präsentieren Sie Ihre Artikel in einem Lookbook

In der App4Sales können Sie ein Lookbook gestalten. Verknüpfen Sie Ihre Artikel mit 

stimmungsvollen	Abbildungen	und	präsentieren	Sie	Ihre	Produkte	auf	unterschiedliche	Weisen.	

So kombinieren Sie Abbildungen mit Artikeln in Kachel-Ansicht, um diese Artikel schnell zu einer 

Bestellung	hinzufügen	zu	können.	Gleichzeitig	navigieren	Sie	einfach	von	einer	Abbildung	zur	

nächsten,	um	verschiedene	Artikel	anzusehen.

Bestellungen erfassen

-	 Moderne	Auftragsverarbeitung
- Artikel hinzufügen
-	 Kunden	verwalten	und	registrieren
- Bestellbestätigungen ausdrucken 
	 und	per	E-Mail	verschicken
- Unterschriften ergänzen

On- und Offline-Modus

- Kunden registrieren
-	 Kundenfilter	einstellen
- Kundeninformationen einsehen
- Bestellungen erstellen und speichern



Machen Sie es Ihren Kunden einfach, bei Ihnen zu bestellen, und steigern Sie Ihren Umsatz. Ihre 
B2B-Kunden	nutzen	App4Customers,	um	Ihre	Produkte	anzusehen,	Bestellungen	aufzugeben	
und Verlaufsinformationen abzurufen wie Bestellungen, Bestellbestätigungen und Rechnungen. 
Mit einem Klick fügen Sie Artikel ganz einfach zu einer Bestellung hinzu.

Mit App4Customers können Sie Ihre eigene App unter Ihrem Firmennamen im Apple App Store 
und	im	Google	Play	Store	anbieten.	So	haben	Sie	neben	einer	B2B-App	auch	ein	hervorragendes	
Marketingtool.

Die Bestell- und Katalog-App für Ihre Kunden

App unter Ihrem Namen

Steigern	Sie	den	Erfolg	Ihres	Vertriebsteams	mit	der	App4Sales	Fashion.	Über	die	iPad-App	hat	

Ihr	Außendienst	jederzeit	Zugriff	auf	aktuelle	Kunden-	und	Produktinformationenund	kann	damit	

die App4Sales Fashion als Katalog, Lookbook und Bestellformular nutzen. 

Die	App	bietet	Zugriff	auf	aktuelle	Lagerbestände,	neue	Marketingmaterialien	und	digitale	

Dokumente	wie	Rechnungen	und	Bestellverlauf.	Kunden	unterschreiben	ihre	Bestellungen	direkt	

auf	dem	iPad.	Dann	wird	die	unterschriebene	Bestellung	sofort	an	Ihr	ERP-System	gesandt	und	

kann	in	Ihrer	Verwaltung	weiterverarbeitet	werden.

Mit ihren umfangreichen Matrix- und Visualisierungsoptionen ist die App4Sales Fashion 

besonders gut für die Modebranche geeignet.

Die B2B-Vertriebsapp für die Modebranche

Buy-the-Look 
Verknüpfen	Sie	Produkte	mit	Fotos	und	
legen Sie komplette Sets mit einem Klick 
in Ihren Einkaufswagen.

Mehrsprachig
Unterstützt	verschiedene	Sprachen	und	
Währungen.

Online & Offline
Erfassen Sie Bestellungen jederzeit – 
mit	oder	ohne	Internetverbindung.

Sparen Sie Stoffmuster
Mit Abbildungen in hoher Qualität 
werben	Sie	perfekt	für	Ihre	Produkte.






Katalog 
Verwenden Sie ein Lookbook als Katalog und 

setzen Sie Filter bei der Artikelsuche ein.

Verknüpfung mit ERP
Über	die	Verknüpfung	mit	Ihrem	ERP-
System	verfügen	Sie	immer	über	die	
aktuellsten Informationen.

App4Sales CMS 
Verwalten Sie Ihren Kunden-Login mit dem 
App4Sales	CMS	und	verfolgen	Sie	Ihre	
Verkäufe genau.

Bestellungen 
Kunden geben Bestellungen selbst auf, 
sowohl	online	als	offline.





App4Sales Fashion App4Customers



Das B2B-Vertriebsportal

Portal4Sales	ist	ein	leistungsstarker	Plug-and-Play	B2B-Webshop.	Über	Portal4Sales	können	Ihre	

Kunden ganz einfach Bestellungen aufgeben und Artikel- und Bestellinformationen in Echtzeit 

abrufen.	Dank	seiner	einfachen	Nutzung	und	problemlosen	Pflege	lässt	sich	Portal4Sales	ganz	

einfach einführen. Es handelt sich nicht um einen komplexen B2B-Webshop, sondern um ein 

schnelles	und	praktisches	Portal,	über	das	Kunden	per	Smartphone,	Tablet	und	Desktop-PC	

Bestellungen aufgeben können.

Flexibler Webshop für Geschäftskunden

Portal4Sales	Pro	ist	ein	umfangreicher	und	benutzerfreundlicher	Webshop,	in	dem	Ihre	Kunden	

jederzeit	Bestellungen	aufgeben	können.	Über	die	Integration	in	Ihr	ERP-System	erhalten	Ihre	

Kunden	jederzeit	einen	verständlichen	Überblick	über	Lagerbestände,	Preisinformationen	und	

Bestellverlauf.









Verknüpfung mit Ihrem ERP-System

-	 Kundenverwaltung,	Bestell-	und	
Rechnungsverlauf

- Aktueller Lagerbestand
-	 Anwendung	von	Filtern

App4Sales CMS

-	 SAAS	(Software	As	A	Service)
-	 Schließt	an	Ihr	Backoffice	an
- Unterstützt mehrere Sprachen

Bestellungen erfassen

- Artikel ansehen und bestellen
-	 Moderne	Auftragsverarbeitung
-	 Bestellbestätigung	verschicken

Umfassend einsetzbar

-	 Läuft	auf	Smartphone,	Tablet	und	Desktop-PC
- Eine Website für alle Geräte
- Überall online einloggen

Personalisierung
Legen Sie das Look & Feel Ihres 
Webshops selbst fest und gestalten Sie 
Ihre eigenen Seiten.

Bestandsübersicht
Zeigen Sie aktuelle Lagerbestände 
an, inkl. zukünftiger Bestände.

Preisgestaltung
Bieten	Sie	kundenspezifische	Preise,	
Kreditlimits und Zahlungsbedingungen 
an.

Kundenspezifisch
Erstellen Sie für Ihre Kunden ein 
persönliches Dashboard und einen 
Produktkatalog.

Optimieren Sie Ihr Branding
Legen Sie Look & Feel Ihres Webshops ganz einfach selbst fest, indem Sie Seitenansichten, 

Lookbooks	und	Buy-the-Look-Seiten	selbst	entwerfen.	Darüber	hinaus	stellen	Sie	Ihren	Kunden	

Marketingmaterial	bereit,	das	jederzeit	heruntergeladen	werden	kann.	Mit	Portal4Sales	Pro	

erschaffen	Sie	ein	konsistentes	Markenerlebnis	und	heben	Ihr	Branding	auf	eine	höhere	Ebene.

Portal4Sales Portal4Sales Pro



Optimieren Sie die Konversionsrate in Ihrem Webshop mit Portal4Sales Pro

Die	Portal4Sales-Plattform	bietet	verschiedene	Optionen	zur	Optimierung	der	Konversionsrate	in	

Ihrem	Webshop.	In	Portal4Sales	Pro	können	Sie	die	grundlegenden	Suchanwendungen	nutzen,	wozu	

auch Autokorrektur und Sofortsuche zählen. Dies trägt zu einem besserem Kundenerlebnis und mehr 

Verkäufen bei.

Bei	Portal4Sales	Enterprise	nutzen	Sie	die	umfangreiche	Site	Search	und	Merchandising	Tooling	wie	

Autovervollständigung	von	Wörtern	und	dynamische	Weiterleitungen.

Portal4Sales
Pro

Portal4Sales 
Enterprise

Portal4Sales
Ultimate

 

Standard Medium Recommended



Site Search

Merchandising

Recommendations

Sofortsuche, Suche-
API	,	Tippfehler-
Toleranz,	Synonyme,	
Algorithmenverwaltung,	
mehrsprachig, 
Suchbanner

Sortierregel-Tool,	
Sortiervorlagen,	
intelligente Facetten 
& Filter, Visuelle 
Verkaufsförderung, alle 
Listenseiten.

Sortierregel-Tool,	
Sortiervorlagen,	intelligente	
Facetten & Filter, Visuelle 
Verkaufsförderung, 
alle Listenseiten, 
Verkaufsführung.

Hervorgehobene	Produkte,	
Up- & Cross-Selling, 
Geschäftsregel-Tool,	manuell	
hervorgehobene	Produkte.

Sofortsuche, Suche-
API,	Tippfehler-
Toleranz,	Synonyme,	
Algorithmenverwaltung,	
mehrsprachig, 
Suchbanner, Auto-
vervollständigung,	
dynamische	
Weiterleitung

Sofortsuche, Suche-
API,	Tippfehler-
Toleranz,	Synonyme,	
Algorithmenverwaltung,	
mehrsprachig, Suchbanner, 
Autovervollständigung,	
dynamische	Weiterleitung,	
Content-Suche

Steigern Sie den Umsatz Ihres B2B-Webshops

Möchten	Sie	den	Umsatz	Ihres	B2B-Webshops	steigern?	Dann	ist	Portal4Sales	Ultimate	

genau	das	Richtige	für	Sie.	Hier	können	Sie	neben	Optionen	zur	Standard-Websitesuche	und	

Verkaufsförderung	Ihren	Webshop	auch	um	hervorgehobene	Produkte	und	einen	persönlichen	

Feed	ergänzen.	So	können	Sie	beispielsweise	ein	herausragendes	Produkt	hervorheben	und	Up-	

und Cross-Selling auf der Grundlage bestimmter Geschäftsregeln optimal nutzen.

Besuchen	Sie	Tweakwise.com	für	alle	Details	und	Funktionen

Portal4Sales Pro



Etiketten drucken – einfach und schnell

Verbrauchen	Sie	in	Ihrem	Unternehmen	viel	Zeit,	um	Etiketten	für	Ihre	Produkte	zu	drucken?	

Optimizers	hat	App4Labels	entwickelt,	um	Ihr	Etikettenmanagement	zu	optimieren.	Verwalten	Sie	

Etiketten zentral, sparen Sie Zeit und drucken Sie Ihre Etiketten überall aus.

Mit	App4Labels	können	Sie	Ihre	Etiketten	über	einen	Bluetooth-Drucker	an	jedem	beliebigen	Ort	

wie beispielsweise auf einer Messe oder bei einem Kunden ausdrucken. Suchen Sie ganz einfach 

nach	den	gewünschten	Produkten,	wählen	Sie	die	Produkte	aus,	für	die	Sie	Etiketten	drucken	

möchten, und mit einem einfachen Klick sind die Etiketten gedruckt. Speichern Sie Artikel in einer 

praktischen Liste und drucken Sie die Etiketten für diese Liste in einem Arbeitsgang aus. 

Mit	der	Option	„Label	Designer“	(Etikettendesigner)	können	Sie	verschiedene	Designs	speichern.	

So	gestalten	Sie	ganz	einfach	Etiketten	in	verschiedenen	Layouts	beispielsweise	für	Ihren	

Showroom, eine Messe oder Ihr Lager. Die Daten für die Etiketten stammen aus den Artikeldaten 

der	App4Sales-Plattform.

Effizientes Produktinformationsmanagement

Optimieren	Sie	Ihr	Produktinformationsmanagement	mit	PIM4Sales:	Eine	zentrale	Plattform	

für	alle	Produktinformationen	wird	von	verschiedenen	Abteilungen	in	Ihrem	Unternehmen	

verwaltet.	Mit	PIM4Sales	erschaffen	Sie	einen	zentralen	Punkt	für	alle	technischen,	logistischen	

und	wirtschaftlichen	Produktinformationen.	Diese	Informationen	lassen	sich	direkt	mit	dem	

entsprechenden	Content	verknüpfen	wie	Abbildungen,	Videos,	Vertriebsdokumentation,	

technische Dokumentation und Werbematerial.

Alle	Produktinformationen	werden	über	PIM	verwaltet	und	auf	die	gewünschten	Kanäle	gestellt.	

So erzielen Sie einheitliche Daten und identische Kundenerlebnisse auf allen Kanälen. Mithilfe 

des	Channel	Managers	verteilen	Sie	den	Content	auf	mehr	als	2.500	Preisvergleichswebsites,	

angeschlossene Netzwerke und Marktplätze wie Amazon und Bol.com. Sie legen selbst fest, 

welcher	Content	auf	welcher	Plattform	geteilt	wird.

PIM4Sales

App4Labels



App4Sales ist ein Produkt von:

Optimizers B.V.
Ampèrestraat 3D
3861 NC Nijkerk
Niederlande
T +31 (0)88 303 5700
info@optimizers.nl

Optimizers Nordic AB
Saltmätargatan 5
113 59 Stockholm
Schweden
T +46 101 388 615
info@optimizersab.se

App4Sales Inc.
228 East 45th Street, 9E
New York, NY 10017
USA
T +1 (646) 889 2495
sales@appforsales.com

ERP App4Sales
CMS

App4Sales	wird	mit	den	folgenden	ERP-Systemen	verknüpft:

www.appforsales.com

Noch mehr ...


